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Assurantiebelasting of IPT:
let op, de fiscus is ontwaakt

Assurantiebelasting of IPT (Insurance Premium Tax) was vele jaren relatief een non-issue. Maar dat is
voorbij. De belastingautoriteiten zijn ontwaakt. Dat betekent werk aan de winkel voor Risk & Insurance
Managers. Is de assurantiebelasting wel correct afgedragen en door wie? Wie wordt aangesproken als
dit niet juist is gebeurd? Hoe vindt bij internationale activiteiten de allocatie van assurantiebelasting
plaats? Hoe zit het met de compliance? Vragen genoeg, terwijl het aantal IPT Audits toeneemt.

Het speelveld verandert in snel tempo.

‘Elke week is er wel ergens een update of

verandering in wet- en regelgeving,’
maakte Tom Hilverkus, Senior Manager
Insurance Premium Tax EY in Londen,

duidelijk in een internationaal overzicht.

Hilverkus behandelde het onderwerp ‘IPT

in wereldwijd perspectief’ samen met zijn
Nederlandse EY-collega Shima Heydari
(Senior Manager Indirect Tax and IPT)
tijdens de NARIM ALV van 22 maart jl.

Grotere belangen

Wat verklaart het feit dat de fiscale
autoriteiten ineens veel meer belangstel-
ling tonen voor deze vorm van belasting?
Een van de redenen is volgens de
EY-specialisten de aanzienlijke verhoging
van de tarieven. In Nederland is dit van
7% (tot maart 2008) opgetrokken naar
21% (sinds 2013). Kortom: de belangen
zijn groter, zeker in een tijd van over-

heidstekorten en bezuinigingen.

Hilverkus: "Tevens hebben overheden en
de fiscale autoriteiten meer aandacht
voor compliance issues en spreken zij de
verzekerde daarop aan als dat niet in
orde is. Ook als blijkt dat de verzekeraar
of makelaar de verschuldigde belasting
niet of niet correct heeft afgedragen. De
eindklant wordt steeds vaker als eindver-

antwoordelijke gezien.’
Het Nederlandse speelveld

Fiscaliste Shima Heydari belichtte het
Nederlandse speelveld wat betreft de
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assurantiebelasting of IPT. Volgens haar is
in bepaalde gevallen sprake van een
verzekering waar je dat niet verwacht.
Zoals bij Pech Hulp-services en andere
garantiecertificaten. ‘Dit soort garanties
bevat alle elementen van een verzekering
en dus moet er assurantiebelasting
worden afgedragen. De verzekerde kan
zelfs direct aansprakelijk zijn voor de
afdracht van de belasting — dit zien wij
met name bij wereldwijde verzekerings-

contracten.’

De focus in audits

In audits focust de Nederlandse fiscus op
vragen als: is er sprake van een verzeke-
ring, waar is het risico gelegen, hoe groot
is het te belasten bedrag en worden juiste
percentages gehanteerd? Shima: ‘Bent u
klaar voor een bezoek van de Nederland-
se belastingdienst: als verzekerde of als
beheerder van een captive? Wat gebeurt
er als blijkt dat een verkeerd bedrag aan

assurantiebelasting in rekening is ge-
bracht en afgedragen?

Wie is er binnen uw organisatie verant-
woordelijk voor assurantiebelasting: in
Nederland en in andere landen?’ In de
praktijk blijkt dat correct tax settlement
verklaringen vaak niet worden afgegeven,
ondanks herhaalde verzoeken daartoe.
Pas op, stelt Shima Heydari: ‘Als de
polishouder verantwoordelijk is voor het
afdragen van de assurantiebelasting, is hij
het eerste aanspreekpunt voor de
belastingdienst.’

Compliance

Compliance issues rondom IPT spelen
around the world, maakte Tom Hilverkus
van EY duidelijk. Hij somde een groot
aantal thema's op: wisselende tarieven,
vraagstukken rondom premie-allocatie,
product mapping, tax settlements &

co-assurance arrangements, regionale
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rapporteringen (Spanje en Itali€) en ga zo

maar door.

Fiscale autoriteiten reageren veel
proactiever

‘Meer en meer overheden hebben IPT als
belastingsoort ingevoerd of hebben de
tarieven verhoogd. Nieuwe VAT/GST
regimes (zoals in China en India) omvat-
ten ook een belasting op verzekerings-
premies. Fiscale autoriteiten reageren
veel pro-actiever in relatie tot non-com-
pliance vraagstukken door meer samen-
werking met toezichthouders, audits van
polishouders en audits van internationale
verzekeringsprogramma'’s en een scher-

pere focus op non-admitted insurance.’

Wees alert op de risico’s

Vraag als verzekerde om bewijs van
afdracht en audit trails en wees voorzich-
tig met zogenaamde high risk locations, is
zijn advies. 'Zijn verzekeraars bevoegd en
compliant in alle landen waar risico’s
worden afgedekt? Is de verantwoordelijk-
heid afgedekt als een verzekeraar in een
bepaald land niet compliant blijkt te zijn?
Is er een verplichting de belastingafdracht
te regelen in landen waar de verzekeraar
geen licentie heeft? Is binnen uw captive

alles op orde aangaande de IPT-regels?

It is so hard to be compliant. Let in elk
geval goed op. Denk na over de finan-
ciéle en reputatierisico’s als blijkt dat u
non-compliant bent. Vermijd dit soort

risico’s. Dat is het beste.’

Interactive IPT Tracker

In antwoord op vragen van een
specifieke groep cliénten heeft EY een
interactieve IPT Tracker ontwikkeld. Via
deze tracker ontvangen cliénten onder

meer meldingen van veranderingen in

wet- en regelgeving en van veranderin-

gen van |PT-tarieven.

Info: shima.heydari@nl.ey.com.
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CbCR en BEPS: de internationale
aanpak van belastingontwijking

Fiscaal vriendelijke constructies en belastingontwijking liggen onder
vuur. De OESO presenteerde vorig jaar een pakket aan samen-
hangende maatregelen voor een uitgebreide en gecodrdineerde
hervorming van internationale belastingregels. Country-by-Country
Reporting is daarin een belangrijk element. De toepassing geldt al
voor het boekjaar 2016. Vanaf 2017 gaan fiscale autoriteiten veel
gegevens van multinationals met elkaar uitwisselen.

Nieuwe gedetailleerde financiéle
rapporteringsregels

BEPS staat in dit verband voor Base
Erosion and Profit Shifting, CbCR voor
Country-by-Country Reporting. De
nieuwe rapporteringsregels gelden voor
multinationals met een jaaromzet van
meer dan 750 miljoen euro. Verlangd
wordt dat ondernemingen gedetailleerde
financiéle info per land overleggen.
Algemeen wordt verwacht dat de fiscale
autoriteiten vooral veel belangstelling
zullen tonen voor captives. Zeker als deze
zijn gevestigd in landen met een fiscaal
gunstig klimaat.

Fiscalist Silvain Niekel, Partner Internatio-
nal Tax Financial Services van EY: 'Een
belastinginspecteur heeft meestal maar
een beperkt, lokaal beeld van de activitei-
ten van een multinational. Via CbCR krijgt
de fiscus beter inzicht in hoe de diverse
processen van een multinational over de
wereld zijn verdeeld en wat voor finan-
cieel belang daarmee is gemoeid. Per
land moet gedetailleerde informatie
verstrekt gaan worden. Bovendien moet
per vennootschap worden aangegeven
wat haar hoofdactiviteit is. Er kunnen
hiervoor verschillende hokjes worden
aangekruist, waaronder regulated
financial services en insurance.

Het is de verwachting dat inspecteurs zich
vooral zullen concentreren op het
laaghangende fruit: een captive op Jersey
met 1 FTE en 30 miljoen euro winst zal

ongetwijfeld vragen gaan opleveren.

Maar als diezelfde captive in een land zou
zitten waar de multinational ook andere
activiteiten ontplooit, dan zal dat natuur-
lijk minder in het oog springen. Dan
vermengen de cijfers van de captive zich
met die van de andere werkzaamheden

en vallen ze weg in het grotere plaatje.’

Captive: voor de fiscale autoriteiten een
potenti€le bron van winstverschuiving
Volgens BEPS worden captives gezien als
een potentiéle bron van profit shifting.
‘Blijkt sprake te zijn van winstverschuiving,
dan kan de fiscus bijvoorbeeld stellen dat
een groot deel van de winst van de
captive aan een groepsmaatschappij in
een ander land moet worden toegere-
kend. Bijvoorbeeld aan het hoofdkantoor
van de groep, waar de Group Risk afdeling
en de Global Insurance Manager zich vaak
bevinden. Met een hogere belastingdruk
tot gevolg.’ De nieuwe internationale
belastingregels en de CbCR-rapportages
zullen tot veel discussies gaan leiden,
verwacht Silvain Niekel. Zeker ook voor
multinationals met captives. Zijn advies:
‘Review operationele modellen en pas
deze aan waar dat nodig is en datzelfde
geldt voor transfer pricing-analyses.
Beoordeel en documenteer de commer-
ciéle voordelen van de (her)verzekerings-
contracten, vanuit het perspectief van de
verzekerde, de captive en de groep.
Kortom: wees gewaarschuwd. De fiscale
autoriteiten investeren fors in kennis en in
menskracht. Het aantal audits en vragen

van hun kant neemt snel toe.’

Lees verder }

april 2016 | 5 .


















Asoiorions DI ® MARSH AJIT

redefining / standards

@ RGA i".% AON deltalloyd

Empower Results®

K

NARIM .
ZURICH %ﬁﬂ%@fé 202 Crawfurr;
ol | Pt C s h
MEIJERS " dsey
e
N\ Fpeto
mmgfggnmz t/
MunichREE CHU BB .Coptexlf IAIG
nternationa
W'l VNN STEENDEREN LI'1I"LI

A MNINPORTLNWYERS Willi
TROOSTWIJK s
: Towers

XL CATLIN LENGKEEK Watson

skower Allianz@  ventiv

Swiss Re

VAN
DUFF&PHELPS ® Corporate Solutions TRAA

4 Terug naar inhoud



	Knop2: 
	Knop1: 


